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Projektteam fiir nachhaltige Warmeldsungen

Selbstandige Gebietsvertretung fiir Biomasse-Industriekessel
in verschiedenen Regionen Deutschlands

Was im Privathaushalt seit langem als Standard-Technologie gilt, beschaftigt zunehmend auch gewerbli-
che und industrielle GroBverbraucher. Neben wirtschaftlichen Erwdagungen und der Suche nach Unab-
hangigkeit spielt dabei der ,CARBON FOOTPRINT“ hergestellter Ware oder der erbrachter Dienstleistung
eine wachsende Rolle.

Wir bieten Interessierten mit Anlagen zwischen flinfhundert und zehntausend Kilowatt eine solide Ent-
scheidungsgrundlage und fiihren sie durch den gesamten Umstellungsprozess.

Sie sind in der Funktion als selbstandiger Gebietsvertreter/in auf Provisionsbasis mit Homeoffice fur die
systematische Marktbearbeitung verantwortlich. Dabei bearbeiten Sie Ihr definiertes Verkaufsgebiet
selbstandig und eigenverantwortlich und setzen kreativ und konsequent lhre Vertriebsziele um.

Die Aufgabe: Sie akquirieren, beraten und betreuen Gewerbe und Industriebetriebe mit ho-
hem Heiz- oder Prozessenergiebedarf und Warmelieferanten. Dabei erstellen Sie
in der Projektierungsphase sowohl die verfahrenstechnische Auslegung als auch
komplexe und umfangreiche Wirtschaftlichkeitsanalysen.

Sie prasentieren die Ergebnisse zusammen mit entsprechenden Angeboten beim
Kun-den und fiihren die Vergabeverhandlungen. In der Bauphase nehmen Sie an
Besprechungen vor Ort teil, klaren technische Details bzgl. Konstruktion und
Aufstellungsplanung mit Kunden, Fertigungs- und Montageunternehmen und
sorgen bis hin zur Inbetriebnahme der Kesselanlagen fiir einen reibungslosen
Ablauf.

Ihre Fahigkeit: Sie verfligen Uber ein umfangreiches Kontaktnetzwerk innerhalb des Warme-

Marktes. lhre mehrjahrige Praxis der Biomasse-Szene lasst Sie die technischen
und vertriebstechnischen Herausforderungen souveran meistern.
Sie haben Prozessenergie-Projekte — auch in Form von Dampfanlagen — begleitet
und sind in der Lage, die Machbarkeit von KWK-Prozessen auf Basis des EEG
rasch einschatzen zu kénnen. Der Umgang mit CAD-Software ist lhnen soweit
geldufig, dass Sie gemeinsam mit den Anlagenbauern Aufstellungsplane entwer-
fen kénnen.

Flexibilitat, Einsatzfreude, Engagement und das Talent zum erfolgreichen Ver-
kaufen zeichnen Sie aus. Sie verfligen liber kaufmannische Grundkenntnisse und
sind sicher im Umgang mit MS-Office-Anwendungen. Selbstdndigkeit sowie Ar-
beiten innerhalb eines firmenilbergreifenden Spezialisten-Teams sind fiir Sie
keine Gegensatze.

Sie erfiillen diese Anforderungen? Falls Sie die Herausforderung in einem dynamischen Umfeld su-
chen, sollten wir uns kennenlernen. Bitte senden Sie lhre aussagekraftigen Bewerbungsunterlagen an:

Schmidmeier NaturEnergie GmbH
Thomas Schmidmeier

Zum Weinberg 3a

93197 Zeitlarn

Tel: +49 (0)941 69669 -0

Fax: +49 (0)941 69669 -60

Mobil: +49 (0)151 18066677
Mail: tsc@schmidmeier.com



