
 

 

Vertriebsprofi für Holzpellet-Versorgungskonzepte  

bundesweit 
 
Im rasch wachsenden Markt für Biomasse-Brennstoffe führt bei der professionellen Versorgung auch 

großer Anlagen kein Weg mehr an Holzpellets vorbei. Der systematische Aufbau vernetzter Versor-

gungs-Systeme für Großabnehmer steht im Vordergrund – wir bedienen jedoch über Partnerbetriebe 

auch Kun-den aus den Reihen der über 100.000 auf Pellets umgestellten Eigenheime in Deutschland. 

Dabei arbeiten Sie im engen Verbund mit Pelletproduzenten und Logistikbetrieben Ihren Kollegen aus 

dem Vertrieb von Biomasseanlagen zu und unterstützen deren systematische Marktbearbeitung. Sie 

bearbeiten den Markt selbständig und eigenverantwortlich und setzen kreativ und konsequent Ihre Ver-

triebsziele um. 

 
Sie akquirieren, beraten und betreuen Gewerbe und Industriebetriebe mit ho-

hem Heiz- oder Prozessenergiebedarf und Wärmelieferanten. Dabei erstellen Sie 

mehr-jährige Versorgungsangebote auf Basis Ihrer Bedarfs- und Mengenplanun-

gen, stimmen diese mit den Vorlieferanten ab und vertreten das Ergebnis beim 

Kunden. Nach Auftragseingang leisten Sie Organisation und Abwicklung des ope-

rativen Tagesgeschäfts inklusive Disposition und Logistik. 

 
Sie verfügen über ein umfangreiches Kontaktnetzwerk innerhalb des deutschen 

Pelletmarktes. Ihre mehrjährige Praxis im Brennstoff-Vertrieb lässt Sie die tech-

nischen und logistischen Herausforderungen souverän meistern. Sie haben ex-

zellente Kenntnisse in allen MS-Office–Anwendungen und Erfahrung im Handling 

von Datenbanken.  

Sie verfügen über eine abgeschlossene kaufmännische Berufsausbildung oder 

ein kaufmännisches Studium. Flexibilität, Einsatzfreude, Engagement und das Ta-

lent zum erfolgreichen Verkaufen zeichnen Sie aus. Selbständigkeit sowie Arbei-

ten innerhalb eines firmenübergreifenden Spezialisten-Teams sind für Sie keine 

Gegensätze. 

 

 

Sie erfüllen diese Anforderungen? Falls Sie die Herausforderung in einem dynamischen Umfeld su-

chen, sollten wir uns kennenlernen. Bitte senden Sie Ihre aussagekräftigen Bewerbungsunterlagen an:  

 

 

Schmidmeier NaturEnergie GmbH  

Thomas Schmidmeier  

Zum Weinberg 3a  

93197 Zeitlarn  

Tel: +49 (0)941 69669 -0  

Fax: +49 (0)941 69669 -60  

Mobil: +49 (0)151 18066677  

Mail: tsc@schmidmeier.com 

Die Aufgabe:  

 

Ihre Fähigkeit: 


